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LEIPZIG/HEERLEN, im Januar

ie Apotheke von Friedemann

Schmidt liegt ganz im Siiden

von Leipzig, und auf dem Weg

bekommt man einen Eindruck
davon, wie groB die Konkurrenz ist. Erst
zieht die Galenus-Apotheke am Autofens-
ter vorbei, dann die Apotheke an der Els-
ter, dann Beethoven-, Regenbogen-, Kor-
ner- und Briicken-Apotheke. Und dann,
am Ende der Strafle, kommt die Seume-
Apotheke, benannt nach dem Dichter Jo-
hann Gottfried Seume. Es gibt sie seit
den dreiBBiger Jahren, und sie heif3t schon
immer so. Friedemann Schmidt hat sie
gleich nach der Wende ibernommen, mit
seiner Frau Ute. Die Regale rund um den
Verkaufstresen gehtren noch zur Erstaus-
stattung, viel dunkles Holz, eine Apothe-
ke aus dem Bilderbuch. Schmidt hitte die
Regale austauschen konnen, Flachbild-
schirme einbauen und anderes modernes
Zeug, aber das hat er nicht. Sollen die an-
deren doch mit der Zeit gehen. Sollen sie
auf einen Knopf driicken und dann spuckt
ein Automat eine Packung Medikamente
in einen Korb. Schmidt dreht sich lieber
um, geht ins Nebenzimmer und zieht eine
dieser endlos langen Schubladen aus der
Wand.

Ein Samstag im Dezember, eine Kun-
din mittleren Alters tritt ein. Schmidt be-
gutachtet das Rezept. Eine Sekunde bitte,
sagt er, verschwindet im Nebenraum,
Kurz darauf ist er mit einer kleinen Pa-
ckung zuriick, Amitriptylin, 75 Milli-

ramm. Das Mittel lindert Depressionen
und hellt die Stimmung auf, verschrieben
hat es eine Psychiaterin aus der Néhe. Die
Packung mit 100 Tabletten kostet 29,81
Euro, der Preis ist.in jeder deutschen Apo-
theke gleich. Fiir das meiste kommt die ge-
setzliche Krankenkasse auf, funf Euro
muss die Frau selbst zahlen, so will es das
‘Gesetz. Geht das auch mit Karte, fragt

sie. Natiirlich, sagt Schmidt. Wenn es sein.

muss, geht auch er mit der Zeit,

.Seit dreiBig Jahren steht Schmidt in sei-
ner Apotheke. Wobei er in letzter Zeit im-
mer seltener hier ist, inzwischen nur noch
an einem Tag in der Woche. Den Rest ist
er in Sachen Berufspolitik unterwegs,
tauscht seinen weillen Kittel gegen einen
Anzug und sitzt dann hiufig in seinem
Biiro in Berlin-Mitte, Unter den Linden
Ecke Friedrichstrafie. Dort hat die Bun-
desvereinigung der deutschen Apotheker-
verbinde (ABDA) ihren Sitz. Seit fiinf
Jahren ist Friedemann Schmidt ihr Prési-
dent. Und als Cheflobbyist der deutschen
Apotheker steckt Schmidt, der in seiner
Leipziger Apotheke die Ruhe in Person
ist, gerade mitten in einer hitzigen Ausei-
nandersetzung. Etliche seiner Kollegen
im Verband sagen, machen Sie endlich
was, Herr Schmidt, hauen Sie auf den
Tisch, es geht um unsere Existenz. Nur ist
Friedemann Schmidt eigentlich keiner,
‘der auf den Tisch haut. Das merkt man,
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Mit der Zeit gehen. Im Grunde dreht
sich darum der ganze Streit. Kurz nach
der Jahrtausendwende brach das Internet
ein ins Apothekerwesen, erste Versand-
apotheken liefen sich die Rezepte ihrer
Kunden mit der Post zusenden und schick-
ten ihnen dann die Pillen. Und nicht nur
das. Mit der Zeit gewihrten Versender im
européischen Ausland ihren Kunden Ra-
batte und umgingen so die gesetzliche
Preisbindung in Deutschland. Wenn man
die Versender nicht stoppt, da waren sich
die Traditionalisten einig, dann ist das
der Tod vieler Apotheken — schlief3lich
macht jede im Durchschnitt 80 Prozent ih-
res Umsatzes mit verschreibungspflichti-
gen Arzneien, dort sind Verluste beson-
ders schmerzhaft. Also zogen einige nie-
dergelassene Apotheker gegen ihre neuen
Konkurrenten vor Gericht. Doch vor gut
zwei Jahren urteilte der Européische Ge-
richtshof abschlieflend zugunsten der Ver-
sender. Die Richter in Luxemburg stellten
fest, dass die deutsche Preisbindung ge-
gen den freien Wettbewerb verstoit.

. Ausléndische Versender diirfen ihren
deutschen Kunden also Rabatte gewéh-
ren, deutsche Apotheker nicht. Fiir deut-
sche Pharmazeuten schien die Rettung
einfach. Ein gesetzliches Verbot des Ver-
sandhandels mit rezeptpflichtigen Arznei-
en miisse her, und alles werde gut. Dieses
Verbot moge die ABDA beim Gesetzge-
ber durchsetzen, lautete die Forderung.
Zwar meinen viele Juristen, dass ein sol-
ches Verbot genauso gegen EU-Recht ver-
stieBe wie die Preisbindung. Doch die
Lobbyisten bestellten beim fritheren Bun-
desverfassungsrichter Udo Di Fabio ein
Gutachten. Dem zufolge gébe es bei ei-
nem Versandhandelsverbot keine grofe-
ren rechtlichen Probleme.

Solange Hermann Gréhe (CDU) im
Amt war, wussten die Apotheker zumin-
dest den deutschen Gesundheitsminister
hinter sich. Doch nun sitzt Jens Spahn
(CDU) am Ruder. Gréhe hatte seine Be-
amten gleich nach dem Richterspruch an-
gewiesen, ein Gesetz zum Versandhan-
delsverbot auszuarbeiten. Doch weil die
mitregierenden Sozialdemokraten dage-
gen waren, kam die Sache nicht voran.
Vor der Bundestagswahl im September
2017 gelang nicht einmal ein Kabinettsbe-
schluss. Als es nach der Wahl endlich wie-
der eine Regierung gab, bekundeten die
Koalitionére in threm Vertrag nur die Ab-
sicht, sich fiir ein Verbot einzusetzen. Das
ist so ein typischer- Berlin-Mitte-Satz:
nichts Verbindliches.

Es verwunderte darum wohl weder
Friedemann Schmidt noch sonst irgend-
wen im Verband, als Jens Spahn Mitte De-
zember bei einem Treffen mit den Apo-
thekern offenbarte, dass er ihnen den
Whunsch nach einem Verbot nicht erfiillen
will. Spahn stand da vor einem Dutzend
Kameras und sagte, dass der Versandhan-
del ,fiir bestimmte Patienten in bestimm-
ten Situationen seine Bedeutung hat”. Ne-
ben ihm stand Friedemann Schmidt und
guckte an die Decke. Politisch und europa-

Risiken und Nebenwirkungen

Den Apotheken geht es nicht mehr so gut wie frither. Die Konkurrenz durch ausldndische Versandapotheken
verunsichert den Berufsstand. Kann und will der Gesundheitsminister helfen? Von Kim Bjérn Becker

Kein Computer, sondern ein persénliches Gespréch: Friedemann Schmidt bedient eine Kundin in seiner Leipziger Apotheke.

rechtlich, fuhr Spahn fort, wére die Um-
setzung eines Verbots ,unwigbar®. Im Ge-
genzug stellte er den Apothekern mehr
Honorar in Aussicht; insgesamt 360 Mil-
lionen Euro pro Jahr, es ist das Geld der
Versicherten. Die Zahl mag Zufall sein,
aber der Betrag entspricht ungefdhr dem
Umsatz des Versandhandels mit verschrei-
bungspflichtigen Arzneien in Deutsch-
land. Man kénnte es eine Kompensation
nennen, fiir die alle anderen aufkommen
sollen. Seitdem gért es in der ABDA, in
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und -verbinde zusammengeschlossen ha-
ben. Schmidt und seine Leute wollen sich
bald zu dem Vorschlag des Ministers du-
fern, in der kommenden Woche steht die
nichste Mitgliederversammlung in Berlin
an. Bis dahin miissen die Apotheker sich
entschieden haben: Sollen sie das Verbot
politisch abschreiben und das Geld neh-
men? Sollen sie noch mehr Geld fordern?
Oder sollen sie alles auf eine Karte set-
zen, auf dem Verbot bestehen, und kimp-
fen?

Heerlen in den Niederlanden, ein Indus-
triepark an der Grenze zu Deutschland.
Die Aktionen der Apotheker konzentrie-
ren sich auf Berlin, doch ihr eigentlicher
Gegner sitzt hier, etwa 20 Autominuten
hinter Aachen. Doc Morris ist die grofte
Versandapotheke Europas, 370 Millionen
Euro Umsatz im Jahr 2017, ein jahrliches
Wachstum von etwa 20 Prozent — Zahlen,
von denen deutsche Apotheker trdumen.
Deren Markt wuchs im selben Zeitraum
um nicht einmal zwei Prozent, die hiesige
Durchschnittsapotheke setzte 2,3 Millio-
nen um. Doc Morris war an dem Rechts-
streit um die Rabatte vor dem Europii-
schen Gerichtshof beteiligt und hat ge-
wonnen. Das Betriebsgeldnde endet an
der Staatsgrenze, der Zaun zeigt es an,
diesseits die Niederlande, dahinter die
Bundesrepublik.-Max Miiller sitzt in ei-
nem glasernen Besprechungszimmer im
dritten Stock, dunkler Rollkragenpullo-
ver, dunkler Anzug, und scherzt. Die deut-
schen Apotheker hitten sogar schon ein-
mal Leute hergeschickt, die nachmessen
sollten, ob das Gelénde nicht doch auf
deutscher Seite sei, dann unterldgen sie
némlich der Preisbindung und der Streit
um die Rabatte hiitte sich ganz schnell er-
ledigt. War dann aber alles in Ordnung —
also aus der Sicht des Versenders. Miiller
sitzt im Vorstand von Doc Morris, als
Chief Strategy Officer, man kann das mit
»Cheflobbyist” iibersetzen, und als sol-
cher ist er der direkte Gegenspieler von
Friedemann Schmidt.

»Ich freue mich natiirlich, dass das Ver-
sandhandelsverbot jetzt nicht mehr im
Mittelpunkt der Diskussion steht”, sagt
Miiller auf den Vorschlag Spahns, den
Apothekern mehr Geld zu geben. Aber es
iiberrasche ihn auch nicht, denn selbst un-
ter seinen traditionellen Kollegen habe
sich in den vergangenen Monaten die Er-
kenntnis breitgemacht, dass ein Verbot
»keine intelligente und zielfithrende Idee
ist“. Nur eines an Spahns Vorschlag stort
ihn, die geplante Deckelung der Rabatte
auf 2,50 Euro pro Packung — denn das ist
genau so viel, wie Doc Morris und etliche
andere Versender gerade anbieten. Spiel-
raum fiir weitere Rabatte gibe es dann
nicht. Am Ende, sagt Miiller, kénne er mit
dem Kompromiss aber leben.

Max Miiller und Jens Spahn, das ist
eine eigene Geschichte. Die beiden ken-
nen sich, seitdem Spahn 2002 in den Bun-
destag einzog. Dreieinhalb Jahre spiéter
grindeten sie eine Gesellschaft, der wie-
derum die Lobbyagentur Politas gehorte.

Manche in Berlin sagen, ein Versandhan-
delsverbot werde mit Spahn nie kommen,
der werde doch seinem alten Freund

nicht das Geschift kaputt machen. Miil-

ler weist das zuriick, sein Draht zu Spahn
sei ldngst nicht mehr so kurz wie frither.
Gerade jetzt, wo Spahn Minister ist, wire
zu viel Nihe schadlich, meint er, weil es
dann wieder Gerede geben kdnnte.
Zusammen mit dem Apotheker Christi-
an Franken, der ebenfalls im Vorstand
von Doc Morris sitzt, fithrt Miiller durch
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Briefe der Kunden getffnet und die Re-

zepte automatisch digitalisiert, dann

schaut ein Mitarbeiter noch einmal nach,
ob die automatische Texterkennung kor-
rekt war — zehn Milligramm oder 100, das
kann den Unterschied bedeuten zwischen
einer heilenden Dosis und einer todli-
chen. Nun durchliuft
jedes Rezept etliche
Datenbanken, phar-
mazeutische und medi-
zinische, Franken bit-
tet dazu hinauf in den
ersten Stock. In den
weitlaufigen Raumen
sitzen = pharmazeu-
tisch-technische Assis-
tenten hinter Bild-
schirmen und schauen
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Max Miiller

* sichnoch einmal jedes Rezept an. In man-

chen Fallen hat der Computer eine Mel-
dung ausgegeben — zum Beispiel, weil der
Arzt die Dosierung auf ungewoéhnliche
‘Weise verandert hat oder weil sich ein Me-
dikament nicht mit einem anderen Mittel
vertragt, das der Kunde schon einmal ge-
ordert hat. Zu jeder Bestellung legt Doc
Morris einen Brief bei, der in verstindli-
cher Sprache die richtige Dosierung und
mogliche Wechselwirkungen erklért. Die
Briefe sind, zusammen mit der Video-
sprechstunde, das wesentliche Argument
des Versenders gegen die Kritik der nie-
dergelassenen Apotheker, der Kunde wer-
de im Netz nicht richtig beraten. '

®e
ber eine glidserne Briicke ge-
langt man ins GrofBlager. Die
12 000 Quadratmeter grof3e Hal-
le ist Doc Morris’ Gegenstiick
zu dem grauen Schrank mit vielen Schii-
ben, der in Friedemann Schmidts Apothe-
ke in einem Nebenzimmer an der Wand
steht. In Leipzig sind die Facher alphabe-
tisch sortiert, jede Arznei hat ihren festen
Platz, in Heerlen ziehen unzéhlige blaue
Boxen auf Laufbéndern ihre Bahnen. Das
Lager ist in Zonen aufgeteilt, je nachdem,
wie oft ein Artikel bestellt wird. Jeder Auf-
trag soll so schnell wie moglich bearbeitet
werden, alle zwei Wochen passen die Lo-
gistiker darum ihre Lagerstrategie an.

Etwa 700 Mitarbeiter sind in Heerlen
tétig, die durchschnittliche Apotheke in
der Bundesrepublik beschéftigt acht Per-
sonen, den Apotheker inbegriffen. Erst
vor dreieinhalb -Jahren hat Doc Morris
hier neu gebaut, doch das Lager ist jetzt
schon zu klein, etwa 200 000 Packungen
halt das Unternehmen nach eigenen An-
gaben sténdig vorrétig. Nebenan entsteht
darum ein Neubau. Wenn man die Angst
der Apotheker vor der Konkurrenz aus
dem Netz im Bild festhalten will, dann ist
es wohl der Anblick des Baggers auf der
frisch planierten Fliche. Die Neuen gra-
ben den Alten die Marktanteile ab.

Es trifft die Branche auch so sehr, weil
der Beruf von seiner Tradition zehrt, und
die halten viele Altere eisern hoch. Teil
dieser Tradition ist das Bild das Apothe-
kers als sorgfaltig arbeitender Heilkund-

ler, das vertrigt sich schwer mit der Indus-

trialisierung, wie sie grofie Versender vor-
leben. Dazu kommt die lange Geschichte
dieses Berufsstands, seit dem 13, Jahrhun-
dert ist das Verhéltnis zwischen Arzt und
Apotheker geregelt. Das ,Edikt von Saler-
no” legte fest, dass ein Apotheker keine

‘Patienten behandelt und ein Arzt keine
' Arzneimittel abgibt. So sollen Interessens-

konflikte vermieden werden. Schon im
Studium, sagt Schmidt, werde den Phar-
mazeuten Demut vor den Stoffen beige-
BB i OB L S S R RTTI , DASn
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klarer Regeln sei ,,die Grundlage unserer
Existenz®, sagt er. ,Und wenn dann je-

mand sagt, wir probieren jetzt mal was,

. dann ist das dem Apotheker vollkommen

fremd.“ ;

Ein nasskalter Tag, es ist der 7. Dezem-
ber, in Hamburg kommen die Delegierten
der CDU zum Parteitag zusammen, sie
wihlen an diesem Nachmittag Annegret
Kramp-Karrenbauer zur neuen Vorsitzen-
den. In ‘einer Nebenhalle haben zahlrei-
che Unternehmen und Verbande ihre
Stande aufgebaut. Das ist bei groflen Par-
teitagen immer so, Vertreter stark regu-
lierter Industrien suchen den Kontakt zur
Politik. Am Stand von Doc Morris sitzt
Max Miiller und wartet auf bekannte Ge-
sichter. Kanzleramtschef Helge Braun
kommt vorbei, auch der Parlamentari-
sche Geschaftsfilhrer der Bundestagsfrak-
tion Michael Grosse-Bromer. Dazwi-
schen schildert Miiller seine Sicht auf den
Streit um das Versandhandelsverbot.

- Denn fiir Miiller ist es so, dass die Apothe-

ker sich viel zu lange gegen notige Verén-
derungen gewehrt haben und nun im Ver-
sandhandel den willkommenen Feind se-
hen, um vom eigentlichen Problem ablen-

ken zu kdnnen — Spezialisierung, Digitali- -

sierung, mehr Service, das habe die Bran-
che lange schleifen lassen.

Derzeit gibt es etwa 20 000 Apotheken
bundesweit, seit einer Weile geht ihre
Zahl jedes Jahr um mehr als 200 zuriick.
In den Stidten ist die Versorgung meist
gut, auf dem Land weniger, und wenn
dort irgendwo eine Hausarztpraxis
schlieBt, dann dauert es zwei bis drei Jah-
1e, bis auch die nichstgelegene Apotheke
dichtmachen muss. Die Versender hatten
in Deutschland bei verschreibungspflichti-
gen Medikamenten zuletzt einen Markt-

anteil von 1,1 Prozent. Miiller sagt:

Wenn ein Apotheker deswegen seine
Apotheke schliefen muss, dann hat der
ein ganz anderes Problem.“ Der gréfite
Konkurrent der Apotheke sei die nichste

. Apotheke.

Friedemann Schmidt buchstabiert in
Leipzig das Gegenargument aus: Die Apo-
theker vor Ort konnten niemals mit den
Versendern konkurrieren, weil sie sich die
Rabatte gar nicht leisten kdnnten. Denn
der Preis eines Arzneimittels ist flir das
Einkommen des Apothekers nicht mehr
so wichtig wie frither, auf den Einkaufs-
preis darf er laut Gesetz drei Prozent auf-
schlagen, dazu kommt eine Pauschale von
etwas mehr als sechs Euro. Bei einem jéhr-

lichen Ertrag einer typischen Apotheke

von 80 000 Euro wire bei einem Rabatt
von nur zwei Euro je Packung die Halfte
des Gewinns dahin, sagt Schmidt. Und
weil ein solcher Wettbewerb komplett un-
realistisch” sei, miisse man mit der Politik
iiber ein Verbot sprechen oder eben tiber
andere Vergiitungsformen. Schmidt will
sich in diesen Tagen Gffentlich auf keine
Seite schlagen, dafiir ist der Streit in sei-
nem Verband viel zu erbittert.

Das Messegelinde in Miinchen, ein
warmer Oktobertag, etwa 400 Delegierte
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aus den Bundeslandern treffen sich zum
Deutschen Apothekertag, Auch Doc Mor-
ris ist an diesem Tag prisent, auf dem
Weg hinaus zum Messegelande hat das
Unternehmen an jedem U-Bahnhof Plaka-
te anbringen lassen. In Halle C6 steht
Friedemann Schmidt mit apothekenroter
Krawatte auf der Bithne und haut auf den
Tisch, so gut er eben kann. Er spricht von
einem ,gefithlten Angriff auf unsere pro-

- fessionellen Werte®. Ein paar Sétze spi-

ter zieht er pegen die ., Fetischisten des
freien Warenverkehrs* zu Felde. An je-
dem Tag verléren die Apotheker mehr
+Vvertrauen in die Handlungsfihigkeit der
Politik“. In der ersten Reihe sitzt Jens
Spahn.

ann tritt er ans Mikrofon und

sorgt fiir Erniichterung. Er sei

zum Diskutieren da, nicht, um

hier ,ein fertiges Konzept hinzu-
stellen“, Als Spahn hinzufiigt, dass der Ko-
alitionsvertrag ja nur vorsehe, sich das
Versandhandelsverbot
hen“, erntet er hoéhnisches Gelichter.
Spahn verweist auf.das Urteil aus Luxem-
burg. ,Reden wir mal {iber andere Hono-
rarmodelle”, sagt er schlieBlich. Er kénne
sich zum Beispiel vorstellen, dass Apothe-
ker in Zukunft nicht nur Impfstoffe abge-
ben, sondern auch selbst die Nadel beim
Patienten setzen und dafiir Geld bekom-
men. Der Vorschlag ist ein Frontalangriff
auf das ,Edikt von Salerno“ und veran-
lasst den Hausérzteverband wenige Tage
spéter zur spitzen Gegenforderung, dann
miissten Arzte auch Medikamente abge-
ben.

Einen Tag spiter steht Friedemann
Schmidt abermals vor den Delegierten in
Miinchen. Natiirlich miisse man heute
klarstellen, dass nur das Versandhandels-
verbot ein geeignetes Mittel sei, um das

Problem zu 16sen. ,Das darf aber nicht

bedeuten, dass wir nicht tiber andere Op-

- tionen reden wollen.” Andere Optionen?

Das wollen viele im Verband nicht ho-
ren. ,Ich bin entsetzt iiber das, was Sie ge-
sagt haben®, wird kurze Zeit spater Man-
fred Saar sagen, der Président der saarlan-
dischen Apothekerkammer.

Und die Stimmung diirfte sich nicht be-
ruhigt haben. Nach dem Berliner Treffen
mit Spahn vor Weihnachten zeichnete
Saar ein kritisches Bild der Unterhaltung
mit dem Minister. Der habe den Apothe-
kern indirekt gedroht: Wenn die Apothe-
ker jetzt fiir ,Plan A“, also das Verbot,
kiampften und ihn politisch dringten, es
durchzusetzen, dann ziehe er sich auf
den Koalitionsvertrag zuriick und mache
nichts dariiber hinaus, soll Spahn gesagt
haben. Dann sei ,Plan BY, also die Opti-
on mit mehr Honorar und einer Decke-
lung der Versender-Rabatte, praktisch
vom Tisch. Mit der Indiskretion wollte
Saar den Druck auf die Verbandsspitze er-
hohen, sich nicht mit einem Kompromiss
zufriedenzugeben.

Dazu trug auch der offene Brief eines
Apothekers bei, der vor Weihnachten lan-
ciert wurde, Der Verbandsspitze —und da-
mit auch Friedemann Schmidt - wird da-
rin, eine ,devote Haltung® gegentiber
dem Gesundheitsminister unterstellt.
Wiirde der Verband die Forderung nach
einem Verbot fallen lassen, so wire das
ein Unding. ,Hier muss man tatséchlich
offen von Verrat an den ureigenen Inte-
ressen unseres Berufsstandes sprechen
dtirfen.”
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Politik der
Angst

Trump wendet sich im
Mauerstreit an das Volk

Von Majid Sattar

WASHINGTON, 9. Januar. An die-
sem Donnerstag folgt der nachste PR-
Termin in der Schlacht um Umfragewer-
te. Der amerikanische Prasident will an
die giidliche Landesgrenze reisen. Do-
nald Trump wolle dort jene Leute tref-
fen, die ,,an der Front der humanitiren
und nationalen Sicherheitskrise” stiin-
den, hatte die Sprecherin des Weilen
Hauses Sarah Sanders mitgeteilt -
schon vor dem letzten PR-Termin, der
ersten, von allen Fernsehsendern ausge-
strahlten Ansprache Trumps aus dem
Oval Office. Einiges spricht dafiir, dass
er bei der Ortsbegehung an der ver-
meintlichen Front die gleichen Argu-
mente vortragen wird, die er in der
neunminitigen Rede an die Nation am
Dienstagabend bemihte.

Auch wenn Trump sich um einen pré-
sidialen Tonfall bemiihte — inhaltlich
setzte er wie schon in den Wahlkdmp-
fen 2018 und davor 2016 auf eine Poli-
tik der Angst. ,An unserer Siidgrenze
gibt es eine wachsende humanitére und
Sicherheitskrise”, sagte er. Hs handle.
sich um ,eine Krise des Herzens und
eine Krise der Seele”. Es sei der Kreis-
lauf des menschlichen Leids, den er be-
enden wolle. Dann zdhlte er Falle auf,
in denen illegale Migranten unbeschol-
tene Amerikaner getdtet haben. ,Dut-
zende Familien® habe er getroffen, die
Angehérige verloren hitten. ,So trau-
rig. So furchtbar“. SchlieBlich: ,Wie
viel amerikanisches Blut miissen wir
noch vergieBen, bevor der Kongress sei-
ne Arbeit macht?“ Ein politischer Thril-
ler zur Primetime, direkt {ibertragen in
die amerikanischen Wohnzimmer.
Trump, so wird mit Verweis auf seine
Berater berichtet, habe dieser Strategie
kiirzlich selbst noch geringe Erfolgsaus-
sichten zugestanden und stattdessen
eine hértere Gangart erwogen. Er spiel-
te mit dem Gedanken, den Notstand
ausrufen, um ohne die Demokraten im
Reprasentantenhaus an die Mittel zu
kommen, seine Grenzmauer zu bauen
—durch die Umschichtung bereits bewil-
ligter Gelder im Verteidigungsetat.

Es wire ein Trick gewesen, aber
eben auch ein Ausweg aus einer ver-
trackten Lage: Unter der Berufung auf
das Notstandgesetz aus dem Jahr 1976
hitte er sein zentrales Wahlkampfver-
sprechen gehalten und den unpopuld-
ren ,Shutdown® der Regierung auf-
grund des Haushaltskonfliktes been-
den konner. D/el Verwallungssuii-
stand, mit dem ein unbezahlter Zwangs-
urlaub fiir 800 000 Regierungsangestell-
te verbunden ist, dauert nun schon fast
drei Wochen an. Von diesem manipula-
tiven Umgang mit dem Notstandsge-
setz hat Trump zundchst einmal Ab-
stand genommen.. Nimmt der Druck
auf ihn zu — aus der Offentlichkeit oder
aus den Reihen der nervésen Kongress-
republikaner —, kann sich das jederzeit
andern.

Dass es Trump nicht um die Sache
geht, leugnen nicht einmal mehr die Re-
publikaner. Fiir seine Wahlerbasis sei
die Mauer ein Symbol staatlicher Souve-
rénitdt. Trump braucht diese Trophie
fiir den Wahlkampf 2020. Kein anderer
als der Republikaner Lindsey Graham
sagte dieser Tage: Ohne Mauer wiére
diese Présidentschaft am Ende. Das
Problem aus Sicht des Prasidenten: Die
Migrantenzahlen nehmen ab. Und die
Kriminalitit unter Nenankémmlingen

- ist im Durchschnitt geringer als unter

amerikanischen Staatsbiirgern. Die Sta-
tistik spricht eine eindeutige Sprache.
Das war schon so, als Trump 2015 wéh-
rend der Vorbereitung seiner Prasident-
schaftskandidatur anfing, iiber die Mau-
er zu reden, fiir die Mexiko zahlen wer-
de. Seinerzeit sprach er noch von einer
hohen, sehr hohen Betonmauer. Im
Oval Office hob er nun hervor, auf Bit-
ten der Demokraten auf Beton verzich-
ten zu wollen; ein Stahlzaun geniige
ihm.

Dass die Materialanpassung bei der
gewilnschten Grenzsicherungsanlage
auf Bitten der Demokraten erfolgt—da-
von kann keine Rede sein. Trump will
so nur im Schwarzer-Peter-Spiel deut-
lich machen, dass Chuck Schumer, der
Fiihrer der Demokraten im Senat, heu-
te ablehne, was er frither selbst gefor-
dert habe: eine physische Barriere an
der Grenze. Tatsichlich unterstiitzte
der New Yorker 2006 noch den ,Secure
Fence Act”, der eine Stahlkonstruktion
tiber mehrere hundert Meter an der
Stidgrenze billigte.

Schumer drehte den SpieB freilich
um. Sekunden nach der Ansprache des
Prisidenten trat er mit Nancy Pelosi,
der ,Sprecherin® des Représentanten-
hauses, vor die Kameras: Erst miisse
der ,Shutdown” der Regierung beendet
werden, dann kénne man verhandeln.
Schumer und Pelosi warfen Trump vor,
eine Krisensituation zu herbeizureden.
Der Prisident sei entschlossen, Angst
zu séen. Man selbst berufe sich auf Fak-
ten. ,Fakt ist: Prisident Trump muss
aufhdren, das amerikanische Volk als
Geisel zu halten.” Die Leute, viele von
ihnen Kriegsveteranen, warteten auf
ihr Gehalt, sagte Pelosi stichelnd mit
Blick auf eine Wihlergruppe, die zu
Trumps Kernklientel z&hlt. Am Tag -
nach dem Schlagabtausch wurde eine
Umfrage verdffentlicht: Fast 60 Prozent
der Bevolkerung lehnen danach einer
Grenzmauer ab. Indes: 80 Prozent der
Republikaner fordern sie. Wer zuerst
zuckt, verliert. :



